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TiÕt 45    Bµi 54  :   :  THÀNH LẬP DOANH NGHIỆP
I.MỤC TIÊU
Häc xong bµi nµy HS ph¶i:
Về kiến thức

- Hiểu được các lí do xuất phát ý tưởng kinh doanh

-BiÕt ®­îc c¸c b­íc  triÓn khai thµnh lËp doanh nghiÖp
Về kỹ năng
- RÌn luyÖn kÜ n¨ng  ph©n tÝch, tæng hîp, so s¸nh
 VÒ th¸i ®é: 

-Cã høng thó trong kinh doanh

II. CHUẨN BỊ
-Nghiªn cøu sgk 

- Tµi liÖu tham kh¶o vÒ luËt doanh nghiÖp

- Phiếu học tập
	Nhóm
	Lí do xuất phát ý tưởng kinh doanh
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.

.
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-

-
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-
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- Bảng phụ.

III.TỔ CHỨC CÁC HOẠT ĐỘNG DẠY HỌC
 Ho¹t ®éng 1: KiÓm tra bµi cò 

-Tr×nh bµy c¸c  c¨n cø x¸c ®Þnh kÕ ho¹ch kinh doanh cña doanh nghiÖp?

-Tr×nh bµy c¸c ph­¬ng ph¸p lËp kÕ ho¹ch kinh doanh cña doanh nghiÖp

Ho¹t ®éng 2: X¸c ®Þnh ‎ t­ëng kinh doanh

	Ho¹t ®éng cña GV-HS
	Néi dung

	- GV: Để kinh doanh lau dài và đạt hiệu quả cao chúng ta cần phải làm gi?

· HS: Phải thành lập doanh nghiệp.

· GV: Phát phiếu học tập, yêu cầu học sinh hoàn thành.

- GV kh¸I qu¸t c¸c môc tiªu kinh doanh lµ t×m kiÕm lîi nhuËn,lµm giµu cho quª h­¬ng, tõ ®ã liªn hÖ ‎ y t­ëng kinh doanh ë ®Þa ph­¬ng

- GV yªu cÇu HS l¸y vÝ dô vÒ c¸c ho¹t ®éng kinh  doanh ë ®Þa  ph­¬ng?

VD : Më cña hµng b¸n v©t t­ n«ng nghiªp ë trung t©m x·

GV gîi y cho HS ph©n tÝch y t­ëng kinh doanh cña nh÷ng doanh nghiÖp ë ®Þa ph­¬ng ( thuËn lîi, khã kh¨n ).

GV h­íng dÉn HS nhí l¹i c¸c t×nh h­íng kinh doanh ë bµi 52 ®Î x¸c ®Ýnh ‎ t­ëng kinh doanh cña hä

GV kÕt luËn vÒ lÝ do xuÊt hiÖn y tuëng kinh doanh, HS ghi vµo vë
	I. X¸c ®Þnh ‎ t­ëng kinh doanh
ý t­ëng kinh doanh cã thÓ xuÊt ph¸t tõ nhiÒu lÝ do kh¸c nhau:

-Nhu cÇu lµm giµu cho b¶n th©n vµ x· héi

- Cã ®iÒu kiÖn thuËn l¬I ®Ó kinh doanh nh­ cã nhu cÇu cña thÞ tr­êng , cã dÞa ®iÓm thuËn lîi ®Ó kinh doanh, hoÆc cã tiÒn nhµn rçi thÝch thö søc rªn thÞ tr­êng.




Ho¹t ®éng 3: T×m hiÓu viÖc nghiªn cøu thÞ tr­êng cña doanh nghiÖp

	GV hái: Môc ®Ých cña viÖc x©y dùng c¸c ph­¬ng ¸n kinh doanh ?

HS tr¶ lêi:  lµ chøng minh ®­îc y t­¬ng kinh doanh lµ ®óng vµ triÓn khai kinh doanh lµ cÇn thiÕt.

G V hái : T¹i sao ph¶i nghiªn cøu thÞ tr­ßng cña doanh nghiÖp?

V×: ThÞ tr­êng quyÕt ®Þnh sù tån t¹i vµ ph¸t triÓn cña doanh nghiÖp.

-GV:ThÕ nµo lµ thÞ tr­êng cña daonh nghiÖp?

HS tr¶ lêi

Trong kinh doanh  DN ph¶I gi÷ ®­îc kh¸ch hang hiÖn t¹i vµ ph¸t triÓn kh¸ch hµng tiÒm n¨ng thµnh kh¸ch hµng hiÖn  t¹i.

GV: Thùc chÊt cña viÖc nghiªn cøu thÞ tr­êng doanh nghiÖp lµ g×?
HS tr¶ lêi
GV: Nhu cÇu kh¸ch hµng phô thuéc vµo nh÷ng yÕu tè nµo?
HS tr¶ lêi

-GV: Khi ®I mua hµng b¹n quan t©m ®Õn vÊn ®Ò g×?
HS tr¶ lê
- GV: y nghÜa cña viÖc nghiªn cøu nhu cÇu thÞ tr­êng?

HS nghiªn c­u sgk tr¶ lêi.
GV: Khả năng của doanh nghiệp được xác đinh bởi những yếu tố nào?

HS nghiªn c­u sgk tr¶ lêi.

_ Em hiểu như thế nào là lợi thế tự nhiên của doanh nghiệp


	1.Ph©n tÝch vµ viÖc x©y dùng c¸c ph­¬ng ¸n kinh doanh 

a. ThÞ tr­êng cña doanh nghiÖp

bao gåm kh¸ch hµng hiÖn t¹i vµ kh¸ch hµng tiÒm n¨ng.

-Kh¸ch hµng hiÖn t¹i : kh¸ch hµng th­êng xuyªn cã quan hÖ mua b¸n hµng ho¸ víi doanh nghiÖp

-Kh¸ch hµng tiÒm n¨ng  lµ nh÷ng kh¸ch hµng mµ doanh nghiÖp cã kh¶ n¨ng phôc vô vµ hä sÏ ®Ðn víi doanh nghiÖp.

 b.Nghiªn cøu thÞ truêng cña doanh nghiÖp
- Thùc chÊt cña viÖc nghiªn cøu thÞ tr­êng doanh nghiÖp lµ  nghiªn cøu nhu cÇu kh¸ch hµng.

- Nhu cÇu kh¸ch hµng phô thuéc vµo 3 yÕu tè:

+ Thu nhËp b»ng tiÒn cña d©n c­ 

+ Nhu cÇu tiªu dïng hµng ho¸

+ Gi¸ c¶ hµng ho¸ trªn thi tr­êng.

-Nghiªn cøu thÞ truêng cña doanh nghiÖp lµ t×m ra phÇn thÞ tr­êng cho DN hay nãi cach kh¸c lµ t×m kiÕm c¬ héi kinh doanh trªn thÞ tr­êng.

-Nghiªn cøu thÞ truêng gióp doanh nghiÖp tr¶ lêi c¸c c©u hái sau:

Ai mua hµng cña DN? Mua ë ®©u ? Mua khi nµo ? Mua nh­ thÕ nµo ?

Tõ tÊt c¶ c¸c yÕu tè trªn gióp DN h×nh thµnh quy tr×nh phôc vô kh¸ch hµng hiÖu qu¶, cã biÖn ph¸p hiÖu qu¶ ®Ó thu hót kh¸ch hµng ®Õn víi DN.
c. Xác định khả năng của doanh nghiệp

-Nguồn lực của doanh nghiệp: Vốn, lao động , cơ sở vật chất...

- Lợi thế tự nhiên của doanh nghiệp.

- Khả năng quản lí doanh nghiệp


IV.TæNG KÕT BµI HäC
  * Còng  cè

Chọn phương án đúng nhất cho các câu hỏi sau:

1. Khách hàng tiềm năng là ?

a. Khách hàng thường xuyên có quan hệ mua bán hàng hoá với doanh nghiệp.

b. Khách hàng mà doanh nghiệp có khả năng phục vụ và họ sẽ đến với doanh nghiệp.

c. Khách quen

d. Khách hàng thường xuyên.

    2.Lí do xuất phát ý tưởng kinh doanh ?

a.Có nhu cầu làm giàu cho bản thân, gia đình và có ích cho xã hội.

     b. Có điều kiện thuận lợi để kinh doanh: có vốn, có mặt bằng, nhu cầu thị trường..

     c. Thích thử sức trên thương trường

       d. Cả 3 phương án trên.

      3.Thực chất của việc nghiên cứu thị trường của doanh nghiệp là:

     a. Nghiên cứu nhu cầu của khách hàng đối với sản phẩm hàng hoá mà doanh nghiệp kinh doanh trên thị trường.

    b. Là nghiên cứu  chính sách pháp luật của Nhà nước

    c. Là xác định khả năng của doanh nghiệp.

    d. Là nguồn lực của doanh nghiệp. 

4. Nhu cầu của khách hàng phụ thuộc vào những yếu tố nào?

   a. Thu Nhập bằng tiền của dân cư.

   b. Giá cả hàng hoá trên thị trường.

    c. Nhu cầu tiêu dùng hàng hoá.

    d. Cả ba phương án trên .

  5. Nguồn lực của doanh nghiệp là:

   a. Lợi thế tự nhiên của doanh nghiệp.

   b. Là khách hàng tiềm năng của doanh nghiệp

   c. Là vốn, nhân sự, cơ sở vật chất kĩ thuật.

   d. Là khách hàng hiện tại của doanh nghiệp   

Đáp án: 1b,2d,3a,4d,5c
- GV h­íng dÉn, yªu cÇu häc sinh tr¶ lêi c¸c c©u hái cuèi bµi. Qua ®ã yªu cÇu häc sinh tãm t¾t néi dung chÝnh cña bµi.

* Bµi vÒ nhµ:

- Häc bµi theo c¸c c©u hái cuèi bµi.

- Nghiªn cøu n«ng dung con l¹i cña bµi chuÈn bÞ cho tiÕt häc sau.


